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Grundsatze der Vertriebspolitik
der VELUX Deutschland GmbH

Einleitung

Das leistungsorientierte Konditions-
system der VELUX Deutschland
GmbH verfolgt das Ziel, Leistungen
zu honorieren und allen unseren
Handelspartnern wettbewerbs-
fahige Konditionen einzurdumen.
Unsere Handler sollen durch das
Konditionssystem gleich und fair
behandelt werden und sich aufge-
fordert fiihlen, unter der Zielsetzung
,Leistung und Gegenleistung” sowie
der gerechten und gleichen Behand-
Tung gleichartiger Kunden die Anrei-
ze des Konditionssystems zu nutzen.

Auslieferung iiber den Handel

Unter Handel verstehen wir Betriebe,

die mit Bedachungsmaterialien, Bau-
stoffen oder Bauelementen handeln
und alle normalen Handlerfunktionen
erflllen. Diese Handler beliefern wir
mit unserem kompletten Sortiment.

Wir beliefern auch Kunden, die direkt
an Bauherren verkaufen, sofern sie
diese Handlerfunktionen erfillen.

Unter ,normalen” Handlerfunktionen
verstehen wir:

- dass der Unternehmensschwerpunkt
den Handel und die Distribution von
Bedachungsmaterialien, Baustoffen
oder Bauelementen umfasst,

- dass der Handler Uber feste physi-
sche Geschaftsraume verfiigt, die
zu den iiblichen Offnungszeiten zu-
ganglich sind,

- dassder Handler den Marken-
bekanntheitsgrad und den Verkauf
von VELUX Produkten durch den
Einsatz von original VELUX Werbe-
und Verkaufsunterlagen fordert,

- dass der Handler sich verpflichtet,
die Marke VELUX und andere
Schutzrechte der VELUX Gruppe
ausschliefSlich gemaft den aktuell
glltigen Richtlinien der VELUX
Gruppe zu verwenden (siehe hierzu:
velux.de/markenrichtlinien),

- dass der Handler zahlungsfahig ist.

Handler, die diese Grundfunktionen
nicht dauerhaft erbringen, werden
wir nicht beliefern. Ausnahmen
gelten fir die Sortimente B und D,
siehe dazu Seite 14 bzw. 24.

Von dem Einbau unserer Fenster
durch den Bauherrn raten wir aus-
dricklich ab, weil Arbeiten am Dach
gefahrlich sind und Einbaufehler zu
erheblichen Folgesch&den fihren
kdénnen.

Schutz fiir lagerhaltende Handler:
keine Streckengeschafte

Wir fihren keine Streckengeschéafte
durch. Sie kdnnen dazu fiihren, dass
nicht oder nur eingeschrankt lager-
haltende Handler Auftrédge zu Prei-
sen abwickeln k&nnen, die unseren
lagerhaltenden Handlern nicht mog-
lich sind.

Allgemeine Geschaftsbedingungen
Flr sdmtliche Bestellungen, Liefer-
ungen und Leistungen gelten neben
diesen Bestimmungen unsere Allge-
meinen Geschaftsbedingungen in
der jeweils zum Vertragsschluss
aktuellen Fassung. Diese finden Sie
unter dem nachfolgenden Link auf
unserer Webseite. Die jeweils gul-
tigen Bedingungen stellen wir Thnen
auf Anfrage gerne auch als PDF-
Dokument oder ausgedruckt zur
Verfligung.

velux.de/agb

Lieferungen, Riicknahmen,
Umtausch und Stornierungen

Fir Lieferungen, Ricknahmen, Um-
tausch und Stornierungen gelten
unsere Lieferbedingungen bzw. die
Bedingungen fur Ricknahmen, Um-
tausch und Stornierungen in der
jeweils zum Vertragsschluss aktuel-
len Fassung. Diese finden Sie unter
dem nachfolgenden Link auf unserer
Webseite. Die jeweils glltigen Be-
dingungen stellen wir Ihnen auf An-
frage gerne auch als PDF-Dokument
oder ausgedruckt zur Verfigung.

velux.de/fachkunden/haendler

Kundendienstbedingungen

Es gelten unsere Kundendienstbedin-
gungen in der jeweils zum Vertrags-
schluss aktuellen Fassung. Diese
finden Sie unter dem nachfolgenden
Link auf unserer Webseite. Die jeweils
glltigen Bedingungen stellen wir
Thnen auf Anfrage gerne auch als
PDF-Dokument oder ausgedruckt zur
Verfligung.

veluxde/rechtliche-informationen/
kundendienstbedingungen

Sortiment B Sortiment A Grundséatze &

Sortiment C

Sortiment D & Ersatzteile
Zahlungsbedingungen

Zentrallager
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Sortiment Aund C
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Grundsatze der Konditionspolitik
der VELUX Deutschland GmbH

Unsere Grundséatze

Das Konditionssystem der VELUX
Deutschland GmbH soll gerecht und
leistungsbezogen sein. Es entspricht
den Grundsétzen:

- jede Honorierung soll dorthin er-
folgen, wo die Leistung erbracht
wird,

- zusatzliche Leistungen sollen
zusatzlich honoriert werden,

- wirwollen die Handler fordern,
die uns fordern,

- Kunden mit vergleichbaren Leistun-
gen sollen gleich behandelt werden,

- wirwollen leistungsfédhigen Hand-
lern unabhéngig von Grofde, Standort
und anderen betrieblichen oder re-
gionalen Besonderheiten gleiche
Chancen bieten.

Die Leistungen, die wir honorieren,
sind:

- Bestellverhalten

- Logistik

- Produktverfiigbarkeitim Markt
- Verkauf hochwertiger Produkte

- Prasentation der VELUX Produkte
und der Marke offline und online

+ Marketingaktivitaten

- Bereitstellung von Absatz-
informationen

Behandlung von Filialunternehmen
und Kooperationen

Fir Filialunternehmen gilt der
Grundsatz, dass jede Filiale wie ein
eigenstandiger Handler entspre-
chend der eigenen Leistungsfahig-
keit eingestuft und honoriert wird.

Lieferungen im ,Handler-Handler-
Geschaft”

H&andlern, fir die sich eine eigene
Lagerhaltung nicht lohnt, ist die
Zusammenarbeit mit lagerhaltenden
Handlern (Grofshandlern) maglich.
Wird ein solcher Handler aufgrund
einer Jahresvereinbarung mit uns
regelmafdig von einem Grofshandler
betreut und beliefert, bewerten wir
die Uber den Grof¥handler getatigten
Umséatze bei der Abrechnung des
Préasentationsbonus wie Direktbe-
zlige von VELUX.

Voraussetzung dafir ist, dass diese
Umsé&tze bis zum 10. Januar des
Folgejahres zur Bonusabrechnung
an VELUX gemeldet werden.

Zusammenarbeit mit Zentralldgern
Unser Ziel ist es sicherzustellen,
dass VELUX Produkte Uberall in
Deutschland jederzeit ab Handler-
lager verfugbar sind.

Fir die Belieferung von Handlern, die
ihr Logistikkonzept vor Ort umge-
stellt haben, haben die Zentralldger
deshalb eine wichtige Distributions-
funktion.

Unter Zentrallagern verstehen wir
die auf logistische Dienstleistungen
spezialisierten Zentrallager der
Handlerverbande, die ausschlieflich
an Handler verkaufen und weder
Verkaufsraume noch Marketing-
flachen haben.



Produktgruppen und
Maximalkonditionen

Das Konditionssystem der VELUX Deutschland GmbH unterscheidet zwischen
vier verschiedenen Produktgruppen™:

Sortiment A: Sortiment C:

Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- Rollladen und Hitzeschutz-Markisen
und Anschlussprodukte, Innenfutter, Verdunkelung (s__)
Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster,

Lichtkuppeln Sortiment D:

Elektro-, Bedienungs-, Pflege-,
Sortiment B: Montage- und Sicherheits-Zubehor,
Hitzeschutz-Markisen Tageslicht Rauch- und Warmeabzugs-Anlagen
(M___), Verdunkelungs-Rollos, Raft-
Rollos, Sichtschutz-Rollos, Plissees, Ersatzteile:
Wabenplissees, Jalousien, Insekten- Fir alle Sortimente

schutz-Rollos

Folgende Maximalkonditionen ergeben sich je Produktgruppe:

Rabatte Sortiment A? Sortiment B Sortiment C? Sortiment D
und

Boni
Grund- Grundrabatt Grundrabatt Grundrabatt Grundrabatt
rabatt bis 25% 25% bis 25% 25%
Staffelrabatt Prasentations- Staffelrabatt
Zweit- bis 2,5% rabatt bis 12,5 % bis 6%
rabatte Palettenrabatt Umfeldrabatt
1,75% 5%
Lagerbonus Lagerbonus
bis 5% bis 6%
Bonus Optimiertes
Lagerbis1%
Bonus
Absatzdaten 0,5%
Verkaufsbonus®  Verkaufsbonus  Verkaufsbonus
bis 5% bis 5% bis 3%
Artikelbonus
Flachdach-
Losungen
5%
Boni Bonus
Online-Sichtbar-
keit 0,5%
Verkaufs-
férderungsbonus
bis 1,5 %
Prasentations-
bonus max. 4%
Produkt- Bonus
Fodtomatisahe. JrVELUX
- KIX und KSX
Rollladen 5%
25%
Rabatt Ersatzteile fir Sortiment A-D

10%

Anmerkungen

Die in dieser Broschire auf-
gefuhrten Konditionen gelten
nicht fir die VELUX Modular
Skylights. Bitte erfragen Sie
die Konditionen fiir diese
Produkte direkt bei VELUX.

Die nebenstehend zusam-
menfassend dargestellten
Bonusarten fiir die Sortimen-
te A und C gelten ausschliefs-
lich fur Handler, welche die
auf Seite 3 dargestellten
,normalen Handlerfunktio-
nen” erfullen.

Zentrallagern gewahrt VELUX
aufgrund ihrer Funktion
stattdessen neben Grund-
rabatt und den logistischen
Rabattkomponenten Staffel-
und Palettenrabatt, einen
Funktionsbonus in Hohe von
6% auf die Netto-Umsatze
in den Sortimenten A und

C (abziiglich aller Rabatte),
siehe dazu Seite 23.

Fir Sortiment A aufder Flach-
dach-Fenster.

Sortiment B Sortiment A Grundséatze &

Sortiment C

Sortiment D & Ersatzteile
Zahlungsbedingungen

Zentrallager

Produktgruppen

Sortiment Aund C



Sortiment A

Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- und Anschlussprodukte,
Innenfutter, Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster, Lichtkuppeln

Grundrabatt

Basisgrundrabatt
Der Grundrabatt honoriert die
Grundfunktionen der Handler wie:

- Handel und Distribution,

- Zur-Verfugung-Stellen von physi-
schen Geschéaftsraumen,

- Forderung des Markenbekannt-
heitsgrads und des Verkaufs von
VELUX Produkten,

- Inkasso.

Bei Erflillung der oben genannten
Kriterien gewéahren wir einen
Grundrabatt in Hohe von 20 % auf
Listenpreise ohne Mehrwertsteuer.

Zusatzgrundrabatte

Die Zusatzgrundrabatte honorieren
die Erbringung von Zusatzleistungen
mit bis zu 5% Rabatt.

- Der Héndler verkauft und lagert
an seinem fiir den Handwerker
zuganglichen Standort ein umfang-
reiches Sortiment an Baustoffen und
Baumaterialien: 1.5%

- Der Handler bietet in sauberen
und beheizten Verkaufsrdumen
Beratung, Verkauf und Bestell-
moglichkeiten durch geschultes
Personal sowie die Mdglichkeit,
Ware, insbesondere Lagerware,
direkt mitzunehmen: 1%

- Der Héandler unterstitzt den
Handwerker bei Angeboten und
Ausschreibungen sowie mit einer
Betreuung durch einen eigenen
Aufdendienst. Der Handlerinformiert
VELUX iber Bauobjekte,indem er
bei Anfragen zu Leistungsaus-
schreibungen, mit Einverstandnis
des Handwerkers, die Adresse des
Objekts und beteiligte Handwerker
mitteilt: 1,5%

ODER

- Die Verkaufsraume des Handlers
sind fir Endverbraucher 6 Tage
die Woche zu handelsiiblichen
Offnungszeiten zugénglich
(von 8:00 - 20:00 Uhr): 1,5%
- Der Handler platziert an seinem
Verkaufsstandort an einem fiir den
Kunden gut sichtbaren Platzim
Aufdenbereich eine VELUX Fahne
oder ein VELUX Banner: 1%

Grundrabatt auf Listenpreise ohne Mehrwertsteuer

Basisgrundrabatt
Zusatzgrundrabatte max.

Max. Grundrabatt

20%
5%
25%

Anmerkungen

Unter einem umfangreichen
Sortiment verstehen wir, dass
neben VELUX Dachfenstern und
Rollladen weitere Baustoffe
und Baumaterialien in fiir den
Fachhandel branchenlblicher
Sortimentsbreite und -mix an-
geboten werden.

Unter geschultem Personal ver-
stehen wir, dass mindestens ein
Mitarbeiter pro Standort jahr-
lich an mindestens einer VELUX
Schulung teilnimmt.



Sortiment A

Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- und Anschlussprodukte,
Innenfutter, Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster, Lichtkuppeln

/weitrabatt

Fur Produkte des Sortiments A bieten

wir einen Staffelrabatt und einen Pa-
lettenrabatt an.

Der Staffelrabatt

honoriert die Grofse des Einzelauf-
trages. Die Rabattierung erfolgt fir
alle Produkte des Sortiments A*, die

- in einem Auftrag bestellt werden
und

- flir eine Lieferadresse bestimmt sind.

Anzahl Produkte pro Auftrag*

Ab 12 Stiick
Ab 36 Stiick
Ab 72 Stiick
Ab 108 Stiick

Elektronische Bestellungen

- Fur Kunden, die mit uns eine elektro-
nische Bestellabwicklung durch-
flhren, bieten wir unter den nach-
stehenden Voraussetzungen an, alle
Bestelleingénge eines Tages fiir die
Berechnung des Staffelrabatts
zusammenzufassen:

- Die Auftragserteilung erfolgt Giber
EDIFACT-Nachricht oder eine ver-
gleichbare elektronische Losung.

- Zwischen VELUX und dem Handler
wird eine elektronische Bestell-
Quote von mindestens 50 % verein-
bart.

Palettenrabatt

Dariber hinaus gewahren wir einen
Palettenrabatt fir die Abnahme
sortenreiner Komplettpaletten.

Liefermengen

Paletten

Werden in einem Auftrag Artikel
bestellt, die nach unserer Preisliste
unterschiedliche Lieferzeiten haben,
wird der gesamte Auftrag entspre-
chend dem Termin des Artikels mit
der langsten Lieferzeit ausgeliefert.

Sollen die Artikel mit kiirzerer
Lieferzeit vorab geliefert werden,
entstehen Fracht- und Abwicklungs-
kosten getrennt fiir jede Teilsendung.
Es wird fir jede Teilmenge der dafir
in Frage kommende Staffelrabatt

abgerechnet.
Staffelrabatt
1%
1,5%
2%
2,5%

- Die Bestellmengen aller Auftrage,

die bei VELUX eingehen, werden fiir
die Berechnung des Staffelrabatts
zusammengerechnet.

- Derermittelte Staffelrabatt wird

auf alle Auftrdge angewendet, die
innerhalb des Bestelltages bei
VELUX eingegangen sind.

- Imweiteren Verlauf werden fir

Lieferschein und Rechnungsstellung
weiter die Einzelauftrage prozessiert.

- Elektronische Auftréage, die bis

19.00 Uhrbei VELUX eingehen,
werden fiir den aktuellen Arbeits-
tag bericksichtigt.

Palettenrabatt fiir alle Produkte des Sortiments A

175%

Anmerkungen

VELUX behéalt sich das Recht
vor, aus logistischen Gesichts-
punkten u.U. eine Auftrags-
splittung und somit eine
Teillieferung vorzunehmen.
Die Rabattierung erfolgt da-
bei aber selbstverstandlich
auf den erteilten Gesamtauf-
trag.

Der Zweitrabatt wird berech-
net auf die Netto-Umséatze im
Sortiment A abzlglich des
Grundrabatts.

Sortenreine Palette bedeutet:

- ein Artikel in einer Ausfiihrung
und einer Grofie

- ineinem Auftrag

- ineiner Lieferung

- aneine Abladestelle

- zum gleichen Termin

*Zur Erreichung der Staffel-
mengen werden DAmm- und
Anschlussprodukte (BDX, BFX,
BBX) sowie Zubehor fiir Tages-
lichtspots und Kappleisten-
Sets fur Flachdachprodukte
nicht gezahlt.

Sortiment B Sortiment A Grundsatze &

Sortiment C

Sortiment D & Ersatzteile
Zahlungsbedingungen

Zentrallager

Produktgruppen

Sortiment Aund C



Sortiment A

Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- und Anschlussprodukte,
Innenfutter, Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster, Lichtkuppeln

Lagerbonus

Der Lagerbonus honoriert die Min-
destlagerhaltung an VELUX Dach-
wohnfenstern des aktuellen Sorti-
ments in einem ausgewogenen
Sortimentsmix, die Bereitstellung
von Bestandsdaten auf elektroni-
schem Weg sowie die Lieferbereit-
schaft unserer Handelspartner.

Mindestbestand
VELUX Dachfenster

Ab 60 Stuck

Ab 120 Stiick
Ab 180 Stiick
Ab 240 Stiick
Ab 300 Stick

Weitere Informationen zum Lagerbonus

Unter Mindestlagerhaltung ver-
stehen wir, dass der kleinste der an
den Stichtagen gemeldeten Lager-
bestédnde im Zeitraum zwischen

1. April und 31. Oktober nicht unter-
schritten wird. VELUX behalt sich
vor, die Lagerbestadnde in diesem
Zeitraum jederzeit zu Uberprufen.

Lagerbonus

1%
2%
3%
4%
5%

finden Sie auf velux.de/bonusinformation

Bonus Optimiertes Lager

Der Bonus Optimiertes Lager hono-
riert qualitative Komponenten des
Lagers. Der Bonus wird gewahrt,
wenn das Lager zwischen dem

1. Marz und dem 31. Oktober hand-
lerindividuell festgelegte Anteile an
VELUX Dachfenstern mit hochwerti-
gen Scheiben (3-fach-Verglasung)

Melde-Stichtag

1. April
1. Juni

1. August
1. Oktober

Die jeweiligen Anteile werden von
VELUX anhand der Absatzquote des
Vorjahres im 50 km Umkreis des
Handlerstandorts handlerindividuell
ermittelt und empfohlen.

Die daraus resultierend zur Einlage-
rung empfohlenen Fensterstick-

enthalt. Dazu empfehlen wir einen
Lageranteil an Solar-/Elektro-Dach-
fenstern. An allen Meldestichtagen
ist zudem ein Mindestbestand von
60 bonusberechtigten Dachfenstern
vorhanden. Fir jeden Meldetermin
gewahrt VELUX einen Bonus in Héhe
von 0,25%, sofern die Bedingungen
erflllt sind.

Bonus Optimiertes Lager

0,25%
0,25%
0,25%
0,25%

zahlen orientieren sich an der
geringsten Mengenstaffel des
Lagerbonus an den vier Melde-
terminen. An jedem der vier Melde-
stichtage besteht die Moglichkeit
einen Bonus in Hohe von 0,25%

zu erreichen.

Weitere Informationen zum Bonus ,Optimiertes Lager”

finden Sie velux.de/bonusinformation

8

Anmerkungen

Der Lagerbestand wird von
April bis Oktober alle zwei
Monate durch Zahlung des
Handels ermittelt und gemel-
det. Darauf basierend werden
die Anteile flir den Bonus
LOptimiertes Lager” ermittelt.
Die Stichtage sind jeweils der
1. April, 1. Juni, 1. August und
1. Oktober. Wir akzeptieren
Rickmeldungen bis 5 Arbeits-
tage nach dem Monatsersten.
Berechnungsgrundlage sind
Dachwohnfenster, Flachdach-
Fenster, Lichtkuppeln und
Tageslicht-Spots, sowie die An-
teile an VELUX Dachfenstern
mit hochwertigen Scheiben
(3-fach-Verglasung) und So-
lar-/Elektro-Dachfenstern.

Kommissionsware und Men-
gen aus offenen Lieferungen
dirfen nicht als Lagerbestand
gemeldet werden. Kaltraum-
ausstiege (GVT, GVK, GVO)
werden fir die Lagermeldun-
gen nicht bericksichtigt.

Die elektronische Meldung
der Lagerbestande bendtigen
wir fiir alle Produkte des Sorti-
ments A - aufgeteilt nach Typ,
Grofde und Ausfihrung.
Details zur Ubermittlung der
Lagerbestande haben wir unter
velux.de/bonusinformation
zusammengestellt. Aus den
ermittelten Bestanden wird
der geringste Bestand zur
Ermittlung des Lagerbonus
herangezogen.

VELUX behalt sich vor, die La-
gerbestande und Anteile an
Dachfenstern mit hochwerti-
gen Scheiben und Solar-/Elekt-
ro-Dachfenstern stichproben-
weise zu Uberprifen.

Der Handler gewéahrt dazu
VELUX Zutritt zu seinem Lager.
Erhalt VELUX keinen Zutritt,
wird der Lagerbestand durch
VELUX auf Basis der Absatz-
daten mit einer durchschnitt-
lichen Lagerumschlagshaufig-
keit von 6 simuliert. Die Bonus-
abrechnung erfolgt auf Basis
der simulierten Lagerbestande.

Flr die Abrechnung der bei-
den Lagerboni ist jeweils ein
Nettoumsatz von € 40.000,~-
im Sortiment A pro Verkaufs-
stelle erforderlich.

Die Boni werden auf die Netto-
umséatze im Sortiment A ab-
zuglich aller Rabatte berech-
net. Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.


http://velux.de/bonusinformation
http://velux.de/bonusinformation
http://velux.de/bonusinformation

Sortiment A

Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- und Anschlussprodukte,
Innenfutter, Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster, Lichtkuppeln

Bonus Absatzdaten

Der Bonus Absatzdaten wird ge-
wahrt, wenn der Handler VELUX
taglich seine Absatz- und Umlage-
rungsdaten zu VELUX Dachfenstern
(inkl. Kaltraumfenster), Flachdach-
Fenstern, Tageslicht-Spots, Licht-
kuppeln und Rollladen artikelgenau,

Bonus Absatzdaten

Die meldenden Handler erhalten von
VELUX monatlich eine Auswertung,
die die gemeldeten Verkaufsdaten
beinhaltet und bestatigen monatlich

automatisch, in elektronischer Form
und im vorgegebenen Format zur
Verfiigung stellt. Die Daten missen
flr jeden Arbeitstag Ubermittelt
werden. Als relevante Abséatze
werden Kommissions- und Lager-
ware angesehen.

0,5%

die Richtigkeit*der Daten. Der Bonus
wird gewahrt flir alle Monate, fir die
eine Datenqualitdt’ von mindestens
90% erzielt wird.

Weitere Informationen zum Bonus ,Absatzdaten”
finden Sie auf velux.de/bonusinformation

Bonus Online-Sichtbarkeit

Online-Sichtbarkeit

Der Bonus ,Online-Sichtbarkeit”
honoriert die Bereitschaft des Hand-
lers, VELUX Inhalte auf seiner Web-
seite zu prasentieren.

Der Handler integriert dazu in seiner
Webseite ein von VELUX zur Verfu-
gung gestelltes Web-Prasentations-
modul. Uber dieses Element werden

Online-Sichtbarkeit — Profi

VELUX stellt dem H&andler die Online-
Inhalte Uber ein personalisiertes
Code-Fragment (HTML/Javascript)
zur Verfligung, das auf der Webseite
des Handlers einzubetten ist. Bei
Abruf des Code-Fragments Uber die
Plattform marketingvelux.de

verschiedene Inhalte wie Texte, Bil-
der, Videos, etc. in der Webseite des
Handlers dargestellt. Der Handler
stellt sicher, dass die Inhalte durch
externe Suchmaschinen indiziert
werden kdnnen und tber das Haupt-
meni seiner Webseite erreichbar
sind.

0,5%

wird der Inhalt automatisch tber
den Webservice eingespielt. Die
Aktualitat des Inhalts wird danach,
nach Ankindigung durch VELUX,
von VELUX sichergestellt.

Anmerkungen

* Bei Abweichungen zu den
durch VELUX verarbeiteten
Meldedaten meldet der Hand-
ler Korrekturen auf dem vor-
gegebenen Weg auf Artikel-
ebene an VELUX, die dann die
richtigen Absatzdaten er-
geben und bestatigt diese.
VELUX ermittelt auf monat-
licher Basis die Prozess- und
Datenqualitat der Absatzmel-
dungen mit Hilfe eines
Scoring Modells. Dabei
werden die Ubermittelten
Absatzmeldungen hinsicht-
lich Aktualitat, Zuverlassig-
keit, Vollstandigkeit und
Korrektheit Uberprift.

N}

Fir die Abrechnung des
Bonus ,Absatzdaten” ist
jeweils ein Netto-Mindest-
umsatz von € 40.000,- im
Sortiment A pro Verkaufs-
stelle erforderlich.

Die Boni werden berechnet
auf die Nettoumsatze im
Sortiment A abziiglich aller
Rabatte.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.

Anmerkungen

Der Bonus ,Online-Sichtbarkeit”
wird berechnet auf die Netto-
Umsatze im Sortiment A abziig-
lich aller Rabatte.

Fir die Berechnung des Bonus
,Online-Sichtbarkeit” ist ein
Netto-Mindestumsatz von

€ 40.000,— im Sortiment A

pro Verkaufsstelle und Jahr
erforderlich.

Erlauterungen und Hilfestellun-
gen zum Bonus ,Online-Sicht-
barkeit” kénnen Sie unter
marketing.velux.de

oder
velux.de/bonusinformation
abrufen.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis zum
28. Februar des Folgejahres.
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Sortiment A

Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- und Anschlussprodukte,
Innenfutter, Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster, Lichtkuppeln

Verkaufsbonus

Der Verkaufsbonus honoriert die
Umsétze bei den héherwertigen

Produkten des Sortiments A aufder
Flachdach-Fenster und Lichtkuppeln
und damit die Verkaufserfolge der

Handler.

Bei deutlichen Veranderungen der
Voraussetzungen fiir die Jahresum-
satze, z.B. durch Preisdnderungen
oder Anderungen im Produktmix
usw, behalten wir uns vor, die Bonus-
staffel anzupassen.

Bonusin %
A

Verkaufsbonus Sortiment A*

1%-5%

5,00%

/

4,00% /
3,00%

2,00%

=== Verkaufsbonusin %

\

1,00%

702,00
833,50
965,00

1096,50
1228,00

Bruttodurchschnittswertin €
Bezogen auf Dachfenster und Tageslicht-Spots

Artikelbonus Flachdach-Losungen

Der Artikelbonus honoriert den Absatz von
VELUX Flachdach-Fenstern und Lichtkuppeln.

Artikelbonus fiir Flachdach-Lésungen

10

5%

Anmerkungen

Fir den Verkaufsbonus werden
jeweils zum Jahresende die
durchschnittlichen Umséatze
pro Dachfenster und Tages-
licht-Spot (VELUX Listenpreise
ohne Mehrwertsteuer) ermit-
telt. Dazu werden die Umsatze
aller Produkte des Sortiments
A (aufer Flachdach-Fenstern,
Lichtkuppeln und Kaltraum-
Ausstiege GVT, GVK, GVO)
addiert und durch die Anzahl
der Dachfenster (ohne Kalt-
raum-Ausstiege) und Tages-
licht-Spots geteilt.

Der Bonus wird berechnet auf
die Netto-Umséatze im Sorti-
ment A abziiglich der Umsatze
mit Flachdach-Fenstern, Licht-
kuppeln und Kaltraum-Aus-
stiegen sowie abziglich aller
Rabatte.

Fir die Abrechnung des Ver-
kaufsbonus ist ein Netto-Min-
destumsatz von € 40.000,- im
Sortiment A pro Verkaufsstelle
und Jahr erforderlich.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.

* Diese Grafik gibt einen
Uberblick dariber, welcher
Durchschnittswert in etwa
welchem Verkaufsbonus-
Prozentsatz entspricht.

Anmerkungen

Der Bonus wird berechnet auf
die Netto-Umsatze mit VELUX
Flachdach-Fenstern und Licht-
kuppeln abziglich aller
Rabatte.

Fir die Abrechnung des Arti-
kelbonus fur Flachdach-Losun-
gen ist ein Netto-Mindestum-
satz von € 5.000,- mit Flach-
dach-Fenstern und Lichtkuppeln
pro Verkaufsstelle und Jahr
erforderlich.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.



Sortiment A
Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- und Anschlussprodukte,
Innenfutter, Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster, Lichtkuppeln

Verkaufsforderungsbonus

Der Handler vereinbart mit VELUX,
einen Bonusanteil fir Verkaufsforde-
rungsmafinahmen zu verwenden.
Der Anteil des erreichten Bonus,

der im Kalenderjahr tatsachlich fir
Verkaufsférderung verwendet
wurde, bestimmt den Bonusan-
spruch nach folgenden Formeln:

Zur Unterstltzung von Verkaufsfor-
derungsmafinahmen mit unseren
gemeinsamen Kunden aus dem Dach-
handwerk erhalt der Handler einen
Verkaufsforderungsbonus von bis zu
1,5% des im Kalenderjahr erreichten
Netto-Umsatzes im Sortiment A
(abzlglich aller Rabatte).

- Bonusbudget = 1,5% Netto-Umsatz vom Sortiment A (abzgl. aller Rabatte)

- Anteil Bonus- _ Wert der durchgefihrten
Verkaufsforderung ~ Verkaufsforderungsmafinahme

- Anteil Bonus- _ (Bonusbudget - Wert der durchgefiihrten
Ausschittung Verkaufsforderungsmafinahme) x 66,66 %
- %-Anteil Bonus- _ Wert der durchgeflhrten Verkaufsférderungsmafsnahme
Verkaufsforderung Bonusbudget
- %-Anteil (Bonusbudget - Wert der durchgefiihrten
Bonus- _ Verkaufsférderu ngsmaf&nahme) x 66,66 %
Ausschiittung N Bonusbudget
- Bonusanspruch = Anteil Verkaufsforderung + Anteil Ausschittung
Bonusin %
15
’ B
2Nusansprycp,
1

%-Anteil Bonus-Ausschiittung

05 4 %-Anteil Bonus-Verkaufsforderung

0 T T T T
X N BN N N N
o o o o o 1S}
] o o I 5

Anteil Verkaufsforderung

Werden keine Maftnahmen durchgefiihrt, betrégt der Bonusanspruch 1 %.

Beispiele fiir die Verwendung des Verkaufsforderungsbonus

Bonusbudget 100% 100% 100% 100% 100% 100%
%-Anteil flir vereinbarte

Verkaufsforderungs-

mafinahmen 100% 80% 60% 40% 20% 0%

%-Anteil

Bonus-Ausschiittung 0% 13,33% 26,66% 40,00% 53,33% 66,66%
%-Anteil

Bonusbudget 100% 93,33% 86,66% 80,00% 73,33% 66,66 %
Bonusanspruch 15% 1,4% 13% 12% 11% 1%

Anmerkungen

Der Verkaufsférderungsbonus
wird berechnet auf die Netto-
Umséatze im Sortiment A ab-
zuglich aller Rabatte.

Fur die Abrechnung des Ver-
kaufsférderungsbonus ist ein
Netto-Mindestumsatz von

€ 40.000,— im Sortiment A pro
Verkaufsstelle erforderlich.

Die Auszahlung des Bonus-
anteils flr die vereinbarten
Mafsnahmen erfolgt nach
Umsetzung der Mafsnahmen
gegen entsprechenden Nach-
weis. Die Nachweise missen
bis zum 31. Dezember bei der
VELUX Deutschland GmbH
vorliegen.

Die Auszahlung des verblei-
benden Differenzbetrages
erfolgt mit der Bonusabrech-
nung zum 28. Februar des
Folgejahres.

Unterjahrige Auszahlungen
von Bonusanteilen des Ver-
kaufsférderungsbonus kdnnen
mit Ansprichen aus anderen
Bonusanteilen verrechnet
werden.
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Sortiment A

Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- und Anschlussprodukte,
Innenfutter, Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster, Lichtkuppeln

Prasentationsbonus

Der Prasentationsbonus honoriert
den Umfang und die Qualitat der
ausgestellten VELUX Produkte aus
dem aktuellen Sortiment A in origi-
nal VELUX Ausstellungssystemen.
Er betragt 4% vom Netto-Umsatz,
jedoch maximal die rechts aufge-
fihrten Bonusbetrage und Bonus-
zeitrdume pro Einzelmodul bzw.

Original VELUX Ausstellungssystem
Die Ausstellung zeigt mindestens
eine Lichtldsung oder Fenstermodul
Klapp-Schwing-Fenster ELEKTRO
GPU. Auf mindestens einer Produkt-
prasentation muss ein original
VELUX Rollladen oder eine Solar-
Hitzeschutz-Markise montiert sein.

Voraussetzung fir die Gewahrung
des Présentationsbonus in voller
Hohe ist, soweit es sich um Einzel-
module oder Erlebnisraume fir den
Innenraum handelt, dass das VELUX
Ausstellungssystem aufgestellt ist:

12

Erlebnisraum. VELUX stellt fur Hand-
ler unterschiedlicher Umsatzgrofe
und Zielgruppenausrichtung ent-
sprechende Ausstellungssysteme
zur Verfiigung. Fur die Erstellung,
Auslieferung und den Aufbau der
Prasentationen inklusive aller VELUX
Produkte berechnet VELUX eine
Handler-Kostenbeteiligung.

- im Handler-Verkaufsinnenraum, frei
stehend und von allen Seiten frei
zuganglich an einervon Endverbrau-
chern bevorzugten Stelle,

- vom Hauptgang des Verkaufs-
innenraumes gut sichtbar,

+ ineinervon Endverbrauchern
regelmafdig besuchten Ausstellung
mit qualifizierter Beratung,

- mitvollstdndigen, funktionsbereiten
VELUX Produkten des aktuellen
Sortiments in mustergiltigem
Zustand und von VELUX gestellter
Kommunikation,

- Nennungder VELUX Ausstellung auf
der Homepage des Handlers,

- dauerhafte Stromzufiihrung bei
elektrisch bedienbaren VELUX
Produkten,

- beider Darstellung von Erlebnisrdu-
men muss ein WLAN-Zugang zur
Verfligung gestellt werden.

Produktprédsentationen im Aufen-
bereich werden nicht bonifiziert.



Sortiment A
Dachfenster, Eindeckrahmen, D&mm- und Anschlussprodukte,
Innenfutter, Tageslicht-Spots, Flachdach-Fenster, Lichtkuppeln

Original VELUX Ausstellungssystem

Produktprasentation Prasentationsbonus Dauerder

(max.in EUR) Bonuszahlung*
Einzelmodul ,LICHTBAND” 3.500 1Jahr
Einzelmodul ,ELEKTRO” 2100 1Jahr
Erlebnisraum ,SINGLE” 7.000 3 Jahre
Erlebnisraum ,TWIN” 10.000 3 Jahre
Einzelmodul ,Flachdach” 2200 1Jahr

Prasentationsbonus vor 2023

Fir &ltere VELUX Module und
Handlerprasentationen gewahrt
VELUX Bonuszahlungen nur noch im
Rahmen des definierten Bestands-
schutzes, geméafs den Bedingungen
der Konditionsbroschiren 2022
bzw. 2020.

Anmerkungen

Der Prasentationsbonus wird
berechnet auf die Netto-Um-
satze im Sortiment A abzlg-
lich aller Rabatte. Fir die Ab-
rechnung des Prasentations-
bonus ist ein Netto-Mindest-
umsatz von € 40.000,-im
Sortiment A pro Verkaufsstelle
und Jahr erforderlich. Die
Auszahlung erfolgt mit einer
Bonusabrechnung bis zum
28. Februar des Folgejahres.

* Der Bonus wird erstmalig in
dem Jahr ausgezahlt in dem
die Bestellung der Prasenta-
tionsmodule bei VELUX
erfolgt.
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Sortiment B

Hitzeschutz-Markisen Tageslicht (M___), Verdunkelungs-Rollos, Raff-Rollos,
Sichtschutz-Rollos, Plissees, Wabenplissees, Jalousien, Insektenschutz-Rollos

Grundrabatt

Fir unser umfangreiches Sonnen-
schutz-Sortiment sind endver-
braucherorientierte Handler, die
im Unternehmensschwerpunkt mit
Dekorations- und Einrichtungspro-
dukten handeln, wichtige Absatz-
mittler. Wir beliefern diese Handler
mit unserem Sonnenschutz-Sorti-
ment, sofern sie die folgenden
Kriterien erflllen:

- der Unternehmensschwerpunkt liegt

in Handel und Distribution
von Dekorations- und Einrichtungs-
produkten,

- der Handler verfligt Uber physische
oder virtuelle Geschaftsraume,
die zu den Uiblichen Offnungszeiten
zugéanglich sind,

- der Héandler férdert den Marken-
bekanntheitsgrad und den Verkauf
von VELUX Produkten durch den
Einsatz von original VELUX Werbe-
und Verkaufsunterlagen,

- der Handler akzeptiert, dass die
Belieferung in VELUX Verpackung,
sowie mit VELUX Label und Liefer-
scheinen erfolgt,

- der Handlerist zahlungsfahig,

- Inkasso.

Bei Erflillung der genannten
Kriterien gewahren wir einen
Grundrabatt in Hohe von 25% auf
Listenpreise ohne Mehrwertsteuer.

Grundrabatt auf Listenpreise ohne Mehrwertsteuer

Sortiment B

25%

Prasentationsrabatt

Umfang und Qualitat der Zubehor-
ausstellung honorieren wir mit
dem Zweitrabatt fir Sortiment B.

VELUX bietet fiir den Fachhandel
bzw. fiir den endverbraucherorien-
tierten Handel unterschiedliche
Ausstellungssysteme und Brandings
an.

14

Grundvoraussetzung der Gewéah-
rung eines Préasentationsrabattes
fUr die Ausstellungssysteme und
Brandings sind:

- Platzierungin einer von Bauherren
regelmé&fig besuchten Ausstellung,
- mit qualifizierter Beratung,

- mit aktuellen VELUX Produktenin
mustergiltigem Zustand.



Sortiment B
Hitzeschutz-Markisen Tageslicht (M___), Verdunkelungs-Rollos, Raff-Rollos,
Sichtschutz-Rollos, Plissees, Wabenplissees, Jalousien, Insektenschutz-Rollos

Prasentationsrabatt

Handler mit umfangreicher original
VELUX Dachfenster-Préasentation
konnen in den VELUX Ausstellungs-
fenstern original VELUX Sonnen-
schutzprodukte zeigen oder alter-

aufstellen.

Préasentations-

rabatt
Prasentation von VELUX Lichtldsung / LICHTBAND / Er-
lebnis-Wohnraum / Einzelfenster Elektro mit mindestens
einem innen liegenden Sonnenschutzprodukt je Fenster 8,5%
oder
Einbindung des Shop-in-Shop Online-Konfigurators? fir
VELUX Sonnenschutzprodukte auf der Handler-Internet-
seite
Aufdenbranding® 2%
Beratungsstele 2%
Maximal 12,5%

nativ den Shop-in-Shop Online-Konfi-
gurator? einbinden, sowie ggf. eine
Informationsstele und ein Branding

Anmerkungen

Durch die mehrfache Prasenta-
tion gleicher Produkte erhoht
sich der Rabatt nicht.

Der Prasentationsrabatt wird
berechnet auf die Netto-Umsat-
ze im Sortiment B abziglich des
Grundrabatts.

Bei Filialgruppen erhalt jede
Niederlassung/Verkaufsstelle
den Présentationsrabatt, der
der dort aufgestellten Présenta-
tion entspricht.

* Gilt fur Sonnenschutz-
Présentationen, ab Modul-
generation 2020.

2 VELUX bietet einen individu-
alisierbaren Shop-in-Shop
Online-Konfigurator fir Son-
nenschutzprodukte an. Voraus-
setzung fiir den Présentations-
rabatt ist die dauerhafte Sicht-
barkeit dieses Konfigurators
auf der Internetprasenz des
Handlers.

®Unter Aufenbranding verste-
hen wir die Platzierung einer
VELUX Fahne oder eines VELUX
Banners durch den Handler
an seinem Verkaufsstandort
an einem fur den Kunden gut
sichtbaren Platz im Aufden-
bereich.
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Sortiment B

Hitzeschutz-Markisen Tageslicht (M___), Verdunkelungs-Rollos, Raff-Rollos,
Sichtschutz-Rollos, Plissees, Wabenplissees, Jalousien, Insektenschutz-Rollos

Umfeldrabatt

Der zusatzliche Umfeldrabatt
honoriert das ,Umfeld” des VELUX
Sonnenschutzverkaufes.

Fur den Verkauf des Sortiments
von Sonnenschutzartikeln ist das
Umfeld von entscheidender Be-
deutung. Sonnenschutz fiir VELUX
Dachfenster wird dort erwartet,
wo auch andere Deko-Artikel
prasentiert und verkauft werden:

Umfeldrabatt

16

Im Umfeld von z.B. Senkrechtfenster-
zubehor, Gardinen, Teppichen usw.
beziehungsweise in der Dekorations-
fachabteilung oder ,Dekostrafie”.

Kunden, die Uber ein entsprechendes
Umfeld und eine entsprechende
Marktgrofie® verfigen und dort ihre
VELUX Prasentation fir Sonnen-
schutz platzieren, erhalten einen
Umfeldrabatt von 5 %.

5%

Anmerkungen

Der Umfeldrabatt wird berech-
net auf die Netto-Umsatze des
Sortiments B abzlglich des
Grundrabattes.

*Kriterien fir die Marktgrofe:
Handlern, die den Uberwie-
genden Teil ihres Umsatzes
mit Heimwerkerbedarf, Reno-
vierung und Innendekoration
machen, raumen wir einen
Umfeldrabatt ein, wenn eine
Beratungsstele an einer fir
Endverbraucher gut sicht-
baren und freistehenden
Stelle (Mindestabstand 1 m
umlaufend zu anderen Pro-
duktprasentationen) in einem
Deko-Umfeld mit einer durch-
schnittlichen Verkaufsflache
pro Geschaft von > 3.000gm
(nach ,Dahne’-Statistik vom
Rohn-Verlag) platziert ist.

Handlern, die den lUberwie-
genden Teil ihres Umsatzes
mit Dekorations-, Wohn- und
Einrichtungsprodukten sowie
Produkten des taglichen
Bedarfs machen, raumen

wir einen Umfeldrabatt ein,
wenn eine Beratungsstele an
einer fir Endverbraucher gut
sichtbaren und freistehenden
Stelle (Mindestabstand 1 m
umlaufend zu anderen Pro-
duktprasentationen) in einem
Deko-Umfeld mit einer durch-
schnittlichen Verkaufsflache
pro Geschaft von >1.000gm
(nach ,Dahne”-Statistik vom
Rohn-Verlag) platziert ist.



Sortiment B

Hitzeschutz-Markisen Tageslicht (M___), Verdunkelungs-Rollos, Raff-Rollos,
Sichtschutz-Rollos, Plissees, Wabenplissees, Jalousien, Insektenschutz-Rollos

Verkaufsbonus

Der Verkaufsbonus honoriert die
Umsétze bei den héherwertigen
Produkten und damit die Verkaufs-
erfolge der Handler. Bei deutlichen
Veranderungen der Voraussetz-

ungen fir die Jahresumsétze,
z.B. durch Preisanderungen oder
Anderungen im Produktmix, be-
halten wir uns vor, die Bonus-
staffeln anzupassen.

Verkaufsbonus Sortiment B*

1%-

Bonusin %
A

5%

5,00%

4,00% /

3,00% /

- Verkaufsbonusin %

2,00% /
1,00%

126,00
151,75
177,50
203,25

229,00

Bruttodurchschnittswert je Sonnenschutzartikel in €

Anmerkungen

Ermittelt werden jeweils zum
Jahresende die durchschnitt-
lichen Umsétze pro Sonnen-
schutzartikel (VELUX Listen-
preis ohne MwSt.). Dazu
werden die Umsétze aller
Produkte des Sortiments B
addiert und durch die Anzahl
derinnen liegenden Sonnen-
schutzartikel (ohne Hitze-
schutz-Markisen) geteilt.

Der Bonus wird berechnet
auf die Netto-Umséatze im
Sortiment B abzlglich aller
Rabatte.

Fur die Abrechnung des Ver-
kaufsbonus ist ein Netto-Min-
destumsatz von € 10.000,- im
Sortiment B pro Verkaufsstelle
und Jahr erforderlich.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.

* Diese Grafik gibt einen
Uberblick, welcher Durch-
schnittswert in etwa wel-
chem Verkaufsbonus-Pro-
zentsatz entspricht.
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Sortiment C

Rollladen, Hitzeschutz-Markisen Verdunkelung (S___)

Grundrabatt

Basisgrundrabatt
Der Grundrabatt honoriert die
Grundfunktionen der Handler wie:

- Handel und Distribution,

- Zur-Verfugung-Stellen von physi-
schen Geschéaftsraumen,

- Forderung des Markenbekannt-
heitsgrads und des Verkaufs von
VELUX Produkten,

- Inkasso.

Bei Erflillung der oben genannten
Kriterien gewéahren wir einen
Grundrabatt in Hohe von 20 % auf
Listenpreise ohne Mehrwertsteuer.

Zusatzgrundrabatte

Die Zusatzgrundrabatte honorieren
die Erbringung von Zusatzleistungen
bis zu 5% Rabatt.

- Der Héndler verkauft und lagert
an seinem fiir den Handwerker
zuganglichen Standort ein umfang-
reiches Sortiment an Baustoffen und
Baumaterialien: 1.5%

- Der Handler bietet in sauberen und
beheizten Verkaufsrdumen Beratung,
Verkauf und Bestellmoglichkeiten
durch geschultes Personal sowie die
Maoglichkeit, Ware, insbesondere
Lagerware, direkt mitzunehmen: 2%

- DerHéandler unterstiitzt den Hand-
werker bei Angeboten und Aus-
schreibungen sowie mit einer
Betreuung durch einen eigenen
Aufiendienst. Der Handler informiert
VELUX iber Bauobjekte, indem er bei
Anfragen zu Leistungsausschreibun-
gen, mit Einverstéandnis des Hand-
werkers, die Adresse des Objekts und
beteiligte Handwerker mitteilt: 1,5 %

ODER

Die Verkaufsraume des Handlers sind
flir Endverbraucher 6 Tage

die Woche zu handelsiiblichen
Offnungszeiten zugénglich

(von 8:00 - 20:00 Uhr): 1,5%

Grundrabatt auf Listenpreise ohne Mehrwertsteuer

Basisgrundrabatt
Zusatzgrundrabatte max.

Max. Grundrabatt

18

20%
5%
25%

Anmerkungen

Unter einem umfangreichen
Sortiment verstehen wir, dass
neben VELUX Dachfenstern und
Rollladen weitere Baustoffe
und Baumaterialien in fiir den
Fachhandel branchenlblicher
Sortimentsbreite und -mix an-
geboten werden.

Unter geschultem Personal ver-
stehen wir, dass mindestens ein
Mitarbeiter pro Standort jahr-
lich an mindestens einer VELUX
Schulung teilnimmt.



Sortiment C

Rollladen, Hitzeschutz-Markisen Verdunkelung (S___)

/weitrabatt

Fiir Produkte des Sortiments C bieten
wir einen Staffelrabatt an.

Der Staffelrabatt
honoriert die Grofse des Einzelauf-
trages.

Anzahl der Rollladen und Hitze-
schutz-Markisen Verdunkelung
(S___) pro Auftrag

Ab 4 Stiick
Ab 6 Stiick
Ab 8 Stiick
Ab 10 Stiick
Ab12 Stiick

Elektronische Bestellungen

- Flr Kunden, die mit uns eine elektro-
nische Bestellabwicklung durch-
flihren, bieten wir unter den nach-
stehenden Voraussetzungen an, alle
Bestelleingénge eines Tages fiir die
Berechnung des Staffelrabatts
zusammenzufassen:

- Die Auftragserteilung erfolgt Giber
EDIFACT-Nachricht oder eine ver-
gleichbare elektronische Losung.

- Zwischen VELUX und dem Handler
wird eine elektronische Bestell-
Quote von mindestens 50 % verein-
bart.

Die Rabattierung erfolgt fir alle
Artikel der Produktgruppe C, die

- in einem Auftrag bestellt werden und
- fureine Lieferadresse bestimmt sind.

Staffelrabatt

2%
3%
4%
5%
6%

- Die Bestellmengen aller Auftrage,

die bei VELUX eingehen, werden fiir
die Berechnung des Staffelrabatts
zusammengerechnet.

- Derermittelte Staffelrabatt wird auf

alle Auftrdge angewendet, die inner-
halb des Bestelltages bei VELUX
eingegangen sind.

- Imweiteren Verlauf werden fir

Lieferschein und Rechnungsstellung

weiter die Einzelauftrage prozessiert.
- Elektronische Auftréage, die bis 19.00

Uhr bei VELUX eingehen, werden fiir
den aktuellen Arbeitstag beriicksich-
tigt.

Anmerkungen

Werden in einem Auftrag Arti-
kel bestellt, die nach unserer
Preisliste unterschiedliche
Lieferzeiten haben, wird der
gesamte Auftrag entspre-
chend dem Termin des Artikels
mit der 1angsten Lieferzeit
ausgeliefert.

Sollen die Artikel mit kirzerer
Lieferzeit vorab geliefert wer-
den, entstehen Fracht- und
Abwicklungskosten getrennt
fir jede Teilsendung. Es wird
fur jede Teilmenge der dafir in
Frage kommende Staffelrabatt
abgerechnet.

Der Zweitrabatt wird berech-
net auf den Netto-Umsatz im
Sortiment C abziiglich des
Grundrabatts.
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Sortiment C

Rollladen, Hitzeschutz-Markisen Verdunkelung (S___)

Lagerbonus

Der Lagerbonus honoriert die Min-
destlagerhaltung an VELUX Rolll&-
den des aktuellen Sortiments in
einem ausgewogenen Sortiments-
mix, die Bereitstellung von Bestands-
daten auf elektronischem Weg sowie
die Lieferbereitschaft unserer
Handelspartner.

Mindestbestand
VELUX Rollladen und Hitzeschutz-
Markisen Verdunkelung (S___)

Ab 10 Stiick
Ab 20 Stiick
Ab 40 Stiick
Ab 60 Stiick

Weitere Informationen zum Lagerbonus

Unter Mindestlagerhaltung verste-
hen wir, dass der kleinste der an den
Stichtagen gemeldeten Lagerbestan-
de im Zeitraum zwischen 1. Marz

und 31. Oktober nicht unterschritten
wird. VELUX behalt sich vor, die
Lagerbestdnde in diesem Zeitraum
jederzeit zu Uberprifen.

Lagerbonus

1%
2%
4%
6%

finden Sie auf velux.de/bonusinformation
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Anmerkungen

Der Lagerbestand wird von
Maérz bis Oktober alle zwei
Monate durch Zahlung des
Handels ermittelt. Die Stichta-
ge sind jeweils der 1. April,

1. Juni, 1. August und 1. Okto-
ber. Wir akzeptieren Riick-
meldungen bis 5 Arbeitstage
nach dem Monatsersten.

Kommissionsware und
Mengen aus offenen Liefer-
ungen dirfen nicht als
Lagerbestand gemeldet
werden.

Die elektronische Meldung der
Lagerbestande bendtigen wir
fur die Rollladen, aufgeteilt
nach Typ, Grofbe und Ausfih-
rung.

Details zur Ubermittlung der
Lagerbestande haben wir
zusammengestellt unter:
velux.de/bonusinformation

Aus den ermittelten Lager-
bestdnden wird der geringste
Lagerbestand zur Ermittlung
des Lagerbonus herangezogen.

VELUX behélt sich vor, die
Lagerbestande stichproben-
weise zuliberprifen. Der Hand-
ler gewahrt dazu VELUX Zutritt
zum Lager. Wird kein Lagerzu-
tritt gewahrt, wird VELUX den
Lagerbestand anhand der
Absatzdaten mit einer durch-
schnittlichen Lagerumschlags-
haufigkeit von 6 simulieren.
Die Bonusabrechnung erfolgt
auf Basis der simulierten
Bestande.

Fur die Abrechnung des Lager-
bonus ist ein Netto-Mindest-
umsatz von € 10.000,- im
Sortiment C pro Verkaufsstelle
und Jahr erforderlich.

Die Boni werden berechnet
auf die Netto-Umséatze im
Sortiment C abzlglich aller
Rabatte.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.


http://velux.de/bonusinformation
http://velux.de/bonusinformation

Sortiment C
Rollladen, Hitzeschutz-Markisen Verdunkelung (S___)

Verkaufsbonus

Der Verkaufsbonus honoriert die fir die Jahresumsatze, z.B. durch
Umsétze bei den héherwertigen Preisdnderungen oder Anderungen
Produkten und damit die Verkaufs- im Produktmix, behalten wir uns vor,
erfolge der Handler. Bei deutlichen die Bonusstaffel anzupassen.

Veranderungen der Voraussetzungen

Verkaufsbonus Sortiment C*

1%-3%

Bonusin %
A

3,00%

2,50% /
2,00%
/ - Verkaufsbonusin %
1,50% /
>

1,00% =
o o o o o
S S S S S
I © N e} o
© o ~ 3 ©
3 o &~ e} >

Bruttodurchschnittswert je Rollladen und
Hitzeschutz-Markisen Verdunkelung (S__) in€

Produkt-Marketingbonus
fur automatische Rollladen

Der Produkt-Marketingbonus fir Roll- geeignete Schulungsmafinahmen
1dden honoriert die Unterstiitzung flr sein Verkaufspersonal und die
der produktbezogenen VELUX Mar- bei ihm kaufenden Handwerker.

ketingaktivitaten durch den Handler.
Der Handler vereinbart die von

Der Handler unterstitzt die VELUX ihm vorgesehenen Aktivitadten mit

Aktionen durch Mafsnahmen wie VELUX. Die Umsetzung erfolgt im

Werbung, Aussendungen und Kalenderjahr.

sonstige Aktivitaten gegenlber

seinen Kunden sowie durch VELUX behalt sich vor, Marketing-

Verflgbarkeit der beworbenen schwerpunkte und Fokusprodukte

Produkte im Handlerlager und jahrlich neu festzulegen.
Rollladen-Marketingbonus 2,5%

Anmerkungen

Ermittelt werden jeweils zum
Jahresende die durchschnitt-
lichen Umsétze pro Rollladen
und Hitzeschutz-Markise
Verdunkelung (S___) (VELUX
Listenpreise ohne Mehrwert-
steuer). Dazu werden die Um-
satze aller Produkte des Sorti-
ments C addiert und durch die
Anzahl der Rollladen und Hitze-
schutz-Markisen Verdunke-
lung (S___) geteilt.

Der Bonus wird berechnet
auf die Netto-Umséatze im
Sortiment C abzuglich aller
Rabatte.

Fir die Abrechnung des Ver-
kaufsbonus ist ein Netto-Min-
destumsatz von € 10.000,—-
im Sortiment C pro Verkaufs-
stelle und Jahr erforderlich.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.

* Diese Grafik gibt einen
Uberblick dariber, welcher
Durchschnittswert in etwa
welchem Verkaufsbonus-
Prozentsatz entspricht.

Anmerkungen

Der Produkt-Marketingbonus
wird berechnet auf die Netto-
Umsétze mit Rollladen abziglich
aller Rabatte.

Flr die Abrechnung des Produkt-
Marketingbonus fir Rollladen
ist ein Netto-Mindestumsatz von
€ 10.000,- im Sortiment C pro
Verkaufsstelle und Jahr erfor-
derlich.

Die Auszahlung erfolgt mit einer
Bonusabrechnung bis zum
28. Februar des Folgejahres.
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Rabatte Zentrallager
fiir Sortiment Aund C

Rabatte Zentrallager
fur Sortimente Aund C

Basisgrundrabatt
Der Grundrabatt honoriert die
Grundfunktion des Zentrallagers.

Zusatzgrundrabatte

Fir die Erbringung der unten
genannten Zusatzleistungen gewéh-
ren wir unterschiedliche Rabatte:

- Das Zentrallager bestellt nurin
Vollpaletten: 2%

- DasZentrallagerlagertin Abstim-
mung mit VELUXim Vergleich zu
den VELUX Regionallagern ein
erweitertes bzw. ergdnzendes
Sortiment bzw. unterstiitzt mit der
Sicherstellung der Verfligbarkeit von
Fokusprodukten die VELUX Wachs-
tumsstrategie. VELUX unterbreitet
dazu Vorschlage: 1%

- Das Zentrallager stellt VELUX taglich
vollstandige und richtige Abverkaufs
daten auf Kunden- und Artikelebene
in einem vereinbarten Datenformat
zur Verflgung: 2%

Grundrabatt auf Listenpreise ohne Mehrwertsteuer

Basisgrundrabatt
Zusatzgrundrabatte max.

Max. Grundrabatt
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20%
5%
25%



Funktionsbonus Zentrallager
fiir Sortiment Aund C

Funktionsbonus Zentrallager
fir Sortimente AundC

Funktionsbonus

Der Funktionsbonus honoriert anstelle
der auf Seite 5 zusammenfassend
dargestellten Bonusarten die besonde-
ren Leistungen der Zentrallager wie:

- Zwischenhéndlerfunktion mit
ausschliefslichem Zweck der
Belieferung an Wiederverkaufer,

- Fokus auf Distribution und um-
fangreiche Lagerhaltung,

- Elektronische Bestellabwicklung,

- Sicherstellung einer hohen Produkt-
verfligbarkeit mit einem optimierten
Sortimentsmix geméaf} Lagerbe-
stickungsempfehlungen von VELUX,

Funktionsbonus Zentrallager

- Monatliche elektronische Meldung
der an die Wiederverkaufer geliefer-
ten VELUX Produkte biszum 5 Ar-
beitstag des Folgemonats (bis auf
Weiteres),

- Monatliche Meldung der Lager-
besténde von April bis November,
jeweils zum Monatsersten, spates-
tens biszum 5. Arbeitstag des
Folgemonats, mit dervon VELUX zur
Verfligung gestellten Meldedatei.

Zentrallager verkaufen ausschliefs-
lich an Wiederverkaufer und verfi-

gen weder Uber Verkaufsraume noch

Marketingflachen.

6%

Anmerkungen

Zentrallager erhalten den
Grundrabatt und die Zusatz-
grundrabatte, die logistischen
Rabattkomponenten wie Staf-
fel- und Palettenrabatt und
den Funktionsbonus.

Der Bonus wird berechnet auf
die Netto-Umséatze im Sorti-
ment A und C abzlglich aller
Rabatte.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.
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Sortiment D
Elektro-, Bedienungs-, Pflege-, Montage-
und Sicherheits-Zubehér und RWA-Anlagen

Grundrabatt

Flr unsere elektronischen Steuerun-
gen und Smarthome-Produkte sind
auch profi- und endverbraucher-
orientierte Handler, die im Unter-
nehmensschwerpunkt mit Elektro-
Artikeln und Smarthome-Artikeln
handeln, wichtige Absatzmittler.

Wir beliefern diese Handler mit unse-
ren elektronischen Zubehor- und
Steuerungsprodukten aus unserem
Sortiment D, sofern sie die folgenden
Kriterien erfillen:

-+ der Unternehmensschwerpunkt liegt
im Handel und der Distribution von
Elektro-Produkten und/oder Smart-
home-Produkten,

- derHéandler verfligt iber permanen-
te physische Geschéaftsraume, die fiir
Kunden zu den tiblichen Offnungszei-
ten zugéanglich sind,

- der Handler fordert den Marken-

bekanntheitsgrad und den Verkauf
von VELUX Produkten durch den
Einsatz von original VELUX Werbe-
materialien,

- der Handler nutzt die Marke VELUX

und die weiteren Marken der VELUX
Gruppe in Einklang mit den VELUX
Markenrichtlinien und beachtet
diese jederzeit,

- der Handler akzeptiert, dass die

Belieferung in VELUX Verpackung,
sowie mit VELUX Label und Liefer-
scheinen erfolgt,

- der Handlerist zahlungsfahig,
- Inkasso.

Bei Erflillung der genannten Kriteri-
en gewahren wir einen Grundrabatt
in Héhe von 25 % auf Listenpreise
ohne Mehrwertsteuer.

Grundrabatt auf Listenpreise ohne Mehrwertsteuer

Sortiment D

Bonus fur VELUX ACTIVE
und Solar-Nachrust-Sets

25%

Anmerkungen

Der Bonus wird berechnet auf
die Netto-Umséatze der Produk-
te KIX und KSX abzuglich aller
Rabatte.

Fir die Abrechnung des Bonus
flir VELUX ACTIVE und Solar-

Der Bonus fiir VELUX ACTIVE (KIX) und VELUX Solar-Nachriist-Sets (KSX)
honoriert die verkauferische Unterstitzung und die Durchfihrung von ab-
satzfordernden Mafsnahmen fiir unsere elektronischen Zubehor-Produkte.

Der Handler férdert den Absatz dieser VELUX Produkte durch Mafinahmen
wie Werbung, Aussendungen und Beratungskompetenz seiner Mitarbeiter.

Bonus fiir VELUX ACTIVE (KIX) und

0,
Solar-Nachriist-Sets (KSX) S
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Nachrist-Sets ist ein Netto-
Mindestumsatz von € 1.000,-
mit den Produkten KIX und KSX
pro Verkaufsstelle und Jahr
erforderlich.

Die Auszahlung erfolgt mit
einer Bonusabrechnung bis
zum 28. Februar des Folge-
jahres.



Ersatzteile
Fir alle Sortimente

Konditionen fir Ersatzteile

Ersatzteile
Fir alle Sortimente

Grundrabatt auf Listenpreise ohne Mehrwertsteuer

Ersatzteile

10%

Fir Kundendienstleistungen und fir Ersatzteile, die im Rahmen von Kunden-
dienstleistungen und -einsétzen verkauft werden, gewahren wir keine

Rabatte.

Zahlungsbedingungen

Mit unseren Zahlungsbedingungen
honorieren wir eine einfache und
schnelle Zahlungsabwicklung sowie
die Verminderung unseres Risikos.

Zahlungsart

Selbstzahler (Uberweisung/Scheck)
Basis-Lastschrift (Core-Lastschrift)
Firmen-Lastschrift (B2B-Lastschrift)

Zahlungssicherheitenbonus
Den Zahlungssicherheitenbonus
gewahren wir unseren Kunden,
die die Kreditierung durch uns
durch Stellung valider Sicher-
heiten unterlegen.

Zahlungssicherheitenbonus

Valide Sicherheiten (z.B. Abgesicherte
Delkrederehaftung, Bankbiirgschaft)

Skonto/Tage nach Rechnungsdatum

7 14 30
2% 1% 0%
3% 2% 1%
4% 3% 2%

0,35%

Anmerkungen
Basis-Lastschrift (Core-Last-
schrift) und Firmen-Lastschrift
(B2B-Lastschrift) erfolgen, ge-
mafs den vereinbarten Zahlungs-
zielen, jeweils an den Arbeits-
tagen (Montag bis Freitag). Die
Zahlungsbedingungen gelten
flir Rechnungen zu unseren
Sortimenten A, B, C, D und
Ersatzteilen. Flir Rechnungen
zu Kundendiensteinséatzen,
Kundenevents, Seminaren und
Werbemitteln gewédhren wir
kein Skonto.

Die Abrechnung des Zahlungs-
sicherheitenbonus erfolgt bis
zum 28. Februar des Folgejahres
nach dem Netto-Jahresumsatz,
flr den eine Sicherheit gestellt
wurde. Berlcksichtigt werden
dabei die Umséatze aller Pro-
duktgruppen.
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VELUX Deutschland GmbH
Gazellenkamp 168
22527 Hamburg

velux.de

Mo-Do: 7:00-17:30 Uhr
Freitag: 7:00-17:00 Uhr
Handler

Telefon: 0800/3 24 24 04*
E-Mail: handel@velux.de

Baumarkte
Telefon: 0800/3 24 24 09*
E-Mail: baumarkt@velux.de

Deko-Fachhandel

Telefon: 0800/3 21 19 19*
E-Mail: dekofachhandel@velux.de

*Kostenlos aus deutschen Netzen

01/2024, Preisanderungen sowie Druckfehler vorbehalten. © 2024 VELUX Gruppe
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